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3 Nous préparons l’ensemble

des éléments et attestations

pour valider votre dossier

avec les différents

interlocuteurs.

PRÉPARATION RDV
BANQUE ET NOTAIRE

4 5

1er rendez-vous pour étudier votre

capacité d’achat et choisir ensemble la

meilleure stratégie d’investissement. Vous

voilà prêt à visiter votre futur “chez vous” !

CALCUL D’ENVELOPPE

Constitution d’un dossier complet et signature

du Mandat d’intermédiation qui nous autorise à

vous représenter auprès des établissements

financiers. 

MANDAT D’INTERMEDIATION

Négociations et obtentions

des accords bancaires.

Vous choisissez celui qui vous

convient le mieux.

ENVOI BANQUE ET
ACCORDS DE PRÊTS

Nous relisons ensemble votre

offre de prêt et faisons le lien

avec le notaire en vue de son

appel de fonds pour la

signaure de l’acte d’achat.

OFFRE DE PRET ET
SIGNATURE NOTAIRE


